Offizielles Infoblatt der Energieplattform AG

Facelifting des Druckshop.

Online-Lasung fiir die individuelle Gestaltung der Preisbroschiiren.

Wir haben das Erscheinungs-
bild erneuert und dem Pro-
dukt eine moderne Bildwelt
und erweitere Ausfiihrungsva-
rianten verpasst.

Fir die Bekanntgabe der Strom-
preise an ihre Endkunden setzen
viele EVU auf die Kommunikation
mittels einer Produktbroschire.
Um diese noch attraktiver zu ma-
chen haben wir sie einem Face-
lifting unterzogen und die graphi-

schen Elemente Uberarbeitet. Die
bewahrten Textbausteine, wie die
Information zu den Stromquali-
taten, zum Strommix und der
Preisstruktur wurden Ubernom-
men.

Die individuellen Angaben wie
Preise, Produktebezeichnungen
und Logo kdnnen von jedem EVU
angepasst werden. Zudem be-
steht auch die Moglichkeit, eige-
ne Bilder zu verwenden und so

den regionalen Charakter der
Stromprodukte zu unterstreichen.

Neu gibt es drei Varianten der
Broschiire; eine 2-, eine 4- und
eine 8-seitige Version. Durch die-
se Vielfalt werden die verschiede-
nen Bedirfnisse der EVU breit
abgedeckt und durch eine Sam-
melbestellung ergeben sich fir
jedes teiinehmende EVU Kosten-
einsparungen beim Druck der
Broschtire.

Preisentwicklung Strom.

Riickblick 2016 und Ausblick zum Schweizerischen Terminmarkt Strom

Die Volatilitat setzte bereits kurz
nach Jahresbeginn ein. Durch die
Verwerfungen an den asiatischen
und spéter auch weltweiten Akti-
enmarkten brachen die Rohstoff-
mérkte sowie der Strommarkt ein.
Hinzu kam das massive Uberan-
gebot an Rohdl, welches unter
anderem durch die Aufhebungen
der Sanktionen gegentiber dem
Iran befeuert wurde. Die dadurch
verursachte Baisse hielt bis Ende

April an und wurde durch einen
Nachfrageschub am Kohlemarkt,
die Beruhigung am Olmarkt und
die Einfiihrung eines Mindest-
preises fir COg in Frankreich ab-
rupt beendet. Der Landerspread
Deutschland-Schweiz ~ erhéhte
sich durch letztgenannten Ein-
griff rasant und verlieh den
Schweizer Preisen zusatzlichen
Aufwind. Ende Juni folgte mit
dem Brexit jedoch ein Einschnitt.

Ab August folgte eine ruhigere
Phase. Diese war gepragt von
steigenden Kohle- und schwé-
chelnden COo-Preisen.

Die starken Einbriiche an den
Rohstoffméarkten scheinen Gber-
wunden, sodass flr den Strom-
markt zukinftig Aufwértspotenzi-
al  besteht. COo bleibt die
Schlusselkomponente in der Fra-
ge, ob die Strompreise dieses Po-
tenzial umsetzen konnen.
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Editorial

Liebe Leserin, lieber Leser

Unserer Druckshop, die professionelle
Online-Losung firr die individuelle Gestal-
tung der Preisbroschiiren ist noch flexib-
ler geworden. Er ist ein anschauliches
Beispiel dafir, wie Synergien mit unserem
Vertriebssupport genutzt werden kénnen.

Was waren 2016 die grossen Einfllisse
auf den Marktpreis? Was sind die Erwar-
tungen? Mehr dazu im Artikel «Preisent-
wicklung Strom»,

Wie kann ein EVU seine Grossbezliger
Uber die Energiebeschaffung informie-
ren? Lesen Sie dazu den Bericht Uber das
Unternehmerfrihstick der Elektrizitats-
versorgung Oberriet. Die EP AG konnte
den vertretenen Unternehmen dabei
neue Wege bei der Strombeschaffung
aufzeigen.

eschaftsflihrer



Elektrizitatsversorgung
Oberriet informiert aktiv.

Auf Einladung der EV Oberriet fand im Berggasthaus
Montlinger Schwamm ein Unternehmerfriihstiick statt.

Dazu eingeladen waren die
Verantwortlichen  fiir  die
Energiebeschaffung von orts-
ansassigen Industrie- und Ge-
werbebetrieben.

Der Energieversorgung Oberriet
ist es ein grosses Anliegen, ihre
Grosskunden regelmassig Uber
die Entwicklungen im Energie-
sektor zu informieren. Zusammen

Naturstrom-

gualitaten auch
fur Ihr EVU?

Unsere beiden naturemade zertifizierten
Naturstromqualitaten naturstrom basic und

naturstrom star erfreuen sich grosser Beliebtheit.

Inzwischen werden sie schon
von 34 EVU angeboten. Einige
davon haben sich dazu ent-
schieden, naturstrom basic
als Standardprodukt zu lie-
fern.

Dank der unkomplizierten Ab-
wicklung ist eine Einflhrung der
Naturstromqualitaten fir EVU
sehr einfach. Die gesamte Be-
schaffung und Zertifizierung
erledigt die EP AG. Wir unterstt-
zen die Kunden auch bei der Ein-
fuhrung der Produkte und bieten

kommunikative Hilfsmittel (z.B.
Flyer) an. Um den Naturstrom
noch regionaler zu gestalten
kann das EVU den lokal produ-
zierten Solarstrom selbst liefern.

Dank guten Beziehungen zu
Grosshandlern kann die EP AG
fir jegliche HKN konkurrenzfahi-
ge Preise liefern. Gerne unter-
breiten wir Ihnen ein Angebot.

mit der Energieplattform AG wur-
de zum Unternehmerfriihstiick
geladen. Die Spezialisten der
Energieplattform AG haben da-
bei Uber eine individuelle und
nachhaltige Energiebeschaffung
fur Grosskunden informiert. Im
Anschluss  konnte bei
wahrschaften Morgenessen rege
dariber diskutiert werden.

einem

Die am Energiefriihstlick vertre-
tenen Unternehmen beziehen
Energiemengen von mindestens
100’000  Kilowattstunden/Jahr.
Mit den vorgestellten Produkten
konnen diese von sinkenden
Strompreisen profitieren und sind
bei steigender Preistendenz ge-
gen hohe Schwankungen abge-
sichert. Die Energieplattform AG
hat aufgezeigt wie ein Unterneh-
men beim Stromeinkauf jahrlich
Einsparungen erzielen kann. Der
Fokus lag bei der Prasentation
auf dem Produkt EProfi.
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Romano Zgraggen
Geschaftsinhaber der Zgraggen Consulting

Die EP AG mochte das Wachstum weiter verstiarken und hat
deshalb mit der Firma Zgraggen Consulting eine strategische
Zusammenarbeit vereinbart. Diese erfolgt vorwiegend im Bereich

der Kundenakquise.

Romano Zgraggen hat die Tatigkeit bei seinem friiheren Arbeitgeber Abo-
nax AG erfolgreich abgeschlossen und kann sich nun mit seinem eigenen
Consultingunternehmen unabhéngig im Markt bewegen. Im Namen der
Energieplattform AG unterstiitzt er diese vor allem bei der Akquisition von
neuen Kunden, Partnern und Aktionéren. Dabei wird er von seinem langjah-
rigen Mitarbeiter Stefan Rutz unterstiitzt.



